


Avantages :

|déal en prospection

En clientéle, foire ou salon, vous n'avez plus qu’un seul document
a distribuer. Léger, complet et compact, CardMail vous accompagne
partout en se glissant dans votre agenda, votre poche...

Personnalisable

Idéal pour promouvoir un produit par un réseau de revendeurs,
la carte de visite peut é&tre personnalisée avec les coordonnées
de chacun de vos commerciaux ou de vos revendeurs.

Facile a distribuer

Moins encombrant et moins colteux a distribuer qu'un
catalogue, CardMail regroupe I'essentiel en un seul document
facile a distribuer, pour un premier contact en prospection.

Facile a envoyer

CardMail peut étre également envoyé sous forme de mailing.
CardMail pese moins de 10 g, s'insere dans une enveloppe standard
affranchie au tarif normal... Simple, efficace et économique !

Garder le contact

La carte de visite peut étre détachée. Conservée ou
directement renvoyée, elle vous laisse la double chance
de garder le contact avec votre prospect.

Pratique a conserver

La carte de visite détachée peut étre facilement archivée
dans un agenda ou un porte-cartes.

Simple a mémoriser

Le volet gauche de la carte de visite reprend les atouts de
votre activité. Idéal pour toujours se rappeler 2 points essentiels
sur votre entreprise : Quelle est votre activité et qui contacter.

Facile a recontacter

Le coupon-réponse intégré a la carte de visite vous laisse
la chance supplémentaire d'étre recontacté par votre prospect.

Avec CardMail, vous
avez tous les atouts
en main pour réussir
votre prospection
commerciale !

Compact, léger
et facile a emporter

Personnalisable
avec vos coordonnées

Facile a distribuer
en foire et salon
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Facile & envoyer
en mailing
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Une carte de visite
a détacher...

..facile a archiver
dans un agenda
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Votre prospect mémorise
les atouts de votre activité

Le coupon-réponse intégré
pour une réponse optimisée









	cdm1.ai.pdf
	Pages de CardMail3.pdf

